
 

Grupo de interés: Experto Técnico   

Objetivo de la 
entrevista: 

Validar la viabilidad del proyecto “Powerdata” 
desde el punto de vista de un experto técnico 

Hipótesis o dudas para 
validar (del modelo de 
negocios): 

Identificar desde el punto de vista técnico 
costos ocultos que no se hayan identificado, 
forma de cobro del servicio, validación de los 
recursos requeridos y formas de cubrir el 
servicio postventa del producto 

Mensaje (es un mensaje 
de introducción para 
romper el hielo): 

Somos emprendedores de una start up llamada 
Powerdata enfocada en brindar soluciones de 
administración y visualización de datos para 
mipymes y queremos tener el punto de vista 
experto para identificar oportunidades . 

Preguntas para realizar: 
 

1. ¿Qué tipo de clientes se puede abordar con el modelo de negocio 
presentado? 
 

2. ¿Cuáles son los productos que tienen mas tendencia de consumo 
por los clientes? 
 

3. ¿Conoce usted distribuidores o mayoristas o empresas 
comerciantes de software que puedan comercializar nuestro 
producto y servicio?  
 

4. ¿Conoce usted modelos de fidelización en clientes que compran 
software o aplicaciones? 
 

5. ¿Qué persona podría proveer nuestro producto y servicio, gracias a 
su conocimiento y experiencia? 
 

6. ¿Cuál es su opinión del modelo de negocio propuesto con 
powerdata? 
 

Entrevista al experto en sostenibilidad 
 


