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Introduccion Usuarios:

Teniendo en cuenta que las Pymes representan un 90% del tejido
empresarial nacional es importante contar con empresas que puedan
apoyarlas a nivel de consultorias especializadas como es el caso de las
tecnologicas para acercar a estas a una implementacion de
herramientas de apoyos en sus procesos. Adicionalmente es necesario
llevar estas consultorias a costos acordes a la realidad empresarial de
este sector debido a que estas no cuentan con grandes presupuestos

para dicho rubro.

Tejido empresarial nacional

20 o por PYMES

Analisis del Entorno

En el sector de la consultoria se puede observar diferentes
aspectos que hay que tener en cuenta al momento de este analisis
del sector, por lo cual es importante tomar ciertas
consideraciones y salvedades que permitan y garanticen una muy

buena implementacion y puesta en marcha del proyecto.

Este es un mercado qué es muy grande pero que a su vez €s
muy poco atacado para poder llevar a estas empresas a un
posicionamiento y divulgacion mediante las buenas practicas en
cuanto permitan el uso de tecnologias emergentes. Una de las

principales barreras que se encuentran al momento de la

implementacion es el costo de los servicios y esto es debido a
que las principales empresas consultoras son empresas que estan
bien constituidas, presentan soluciones puntuales, pero que a
su vez son soluciones costosas, sobredimensionadas al tamano
de muchas de las empresas que pretenden abarcar y que no
todas las empresas por muy consolidadas que estén, puedan

implementarlas en sus procesos.
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Emprendimientos v pequenas

EMPresdas.
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