	Grupo de interés:Formato de Entrevistas
(uno por cada grupo de interés)


	Perfil 3: Empresarios

	Objetivo de la entrevista:
	Confirmar o ajustar las hipótesis del System Mapping desde una perspectiva empresarial, evaluando si el modelo de Vitrinapp genera un valor sostenible y monetizable, si un empresario lo consideraría viable y si pagaría por participar en él.

	Hipótesis o dudas a validar (del modelo de negocios):
	· Hipótesis de valor empresarial: Los empresarios perciben que Vitrinapp ofrece un valor real (visibilidad, ventas, reputación) que justifica pagar por el servicio.
· Hipótesis de modelo de ingresos: Es posible que MIPYMES y emprendedores acepten un esquema de comisión o suscripción si reciben resultados.
· Hipótesis de adopción: Los empresarios estarían dispuestos a migrar o complementar sus canales actuales con un marketplace de impacto social.

	Mensaje (es un mensaje de introducción para romper el hielo):
	“Hola, muchas gracias por su tiempo. Somos el equipo emprendedor detrás de Vitrinapp, un marketplace diseñado para visibilizar y fortalecer MIPYMES con enfoque social y sostenible. Estamos entrevistando a empresarios para validar las hipótesis de nuestro modelo de negocio y conocer su perspectiva sobre la viabilidad de una plataforma como esta. Sus opiniones nos ayudarán a ajustar nuestro modelo antes de desarrollarlo.”

	Preguntas a realizar:

· ¿Cómo percibe la propuesta de Vitrinapp dentro del contexto actual de los negocios digitales y el comercio local?
· ¿Cuál considera que es el principal reto que puede enfrentar una plataforma como esta para generar valor sostenible?
· Desde su experiencia, ¿qué factores determinan que un modelo como este logre mantenerse y crecer en el tiempo?
· Como empresario, ¿qué valor concreto tendría para usted participar en una plataforma como Vitrinapp? (visibilidad, ventas, reputación, comunidad, otros)
· ¿Qué condiciones o beneficios deberían estar presentes para que usted decidiera pagar por participar en un marketplace como este?
· ¿Preferiría un modelo de suscripción fija, comisión por venta u otro esquema? ¿Por qué?











