LIENZO DE PROPUESTA DE VALOR

Desarrollo de herramientas con precios accequibles a los presupuestos de las pymes.

Disminuir los tiempos operativos de las mypes, encargandose de la extraccion, transformacién y
carga de la data de negocio.

Herramientas de seguimiento y evaluacion a los programas implementados por las
pymes.

Desarrollo de herramientas de consulta de bases de datos externas alineadas con el
egmento de los clientes para identificar nuevas oportunidades de negocio.

Productos y
servicios

Generadores de
alegrias

Herramienta de visualizacién de datos para
pymes con las siguientes caracteristicas:

Consolidar bases de datos externas de
acuerdo con el segmento del cliente.

Extraccion, transformacion y
consolidacion de la data de las pymes.

Analisis de tendencias para identificar

el portafolio idéneo por segmento de
cliente de la pymes.

Aliviadores de
Dolores

Desarrollo de dashboards que
permitan el andlisis integral de g
de las pymes (financiero, logj
marketing y ventas).

Desarrollo de productos ajustados al presupuesto de inversion de los
clientes.

Andlisis de frecuencia de compra de los clientes para identificar migracion
de clientes a la competencia.

Andlisis de precios para identificar oportunidades en un mercado
cambiante.

Propuesta de valor
Nuestro servicio “herramienta de visualizacion de datos para pymes”, ayuda a las pequefias
y medianas empresas que desean desarrollar modelos de negocio sostenibles en el tiempo,
con el fin de incrementar las ventas y su rentabilidad, obteniendo el reconocimiento de su
marca, ofreciendo el desarrollo de dashboards personalizables, que permitan el andlisis de
tendencias para identificar nuevas oportunidades de negocio, reduciendo los tiempos de
procesamiento de datos, con precios alineados a los presupuestos actuales de las pymes.

Compainia: “Powerdata”
Servicio “herramienta de visualizacion de
datos para pymes

Disminuir el tiempo dedicado al procesamiento de datos en

la toma de decisiones.

- Contar con herramientas al alcance de sus presupuestos
para analizar la informacion de la empresa.

- Implementar soluciones sostenibles para la estrategia de
negocio.

- Lograr la fidelizacién de sus clients con productos y servicios
acordes a sus necesidades.

- Encontrar nuevas oportunidades de productos y servicios
para ofrecer a sus clientes potenciales.

Trabajos del
cliente

- Flexibilidad y adaptabilidad en los reportes de acuerdo cg
las necesidades del cliente

Desarrollar un modelo de negocio
sostenible en el tiempo
Incrementar las ventas y la
rentabilidad de la compafiia a lo
largo del tiempo.

Alegrias

Ganar la participacion de
D0|°res mercado a través de la
. ion d li .
(frustracmnes) consecucion de nuevos clientes

Lograr el recococimiento de la

marca el posicionamiento de la

empresa.

Desarrollar procesos de mejora
antinua de calidad.

- No lograr que se reduzcan los
decisiones.

- Tomar decisiones sin tener los datos suficientes para tenel
certeza de lo correcto.

- Competencia desleal con productos sustitutos de menor
calidad.

- Falta de capital para invertir en tecnologia e informacion.

- Perder los clientes por falta de innovacién o competencia
desleal por productos sustitutos de menor precio y menor
calidad.

- Generar altas inversiones en desarrollo y adquisicion de

productos sin conocer el comportamiento del mercado y el

desconocimiento sobre el consumidor

Incertidumbre permanente por el entorno econémico del pais

Devaluacion, inflacién, reforma tributaria, entre otros).

Segmento de mercado

pymes
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