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El futuro del TLC con la Unién Europea por Fabio Moscoso.

BOGOTA_ En la
teoria, los tra-
tados de libre
comercio
(TLC) buscan
beneficiaralos
FABIO socios comer-
MQS5COS0 ciales median-
mg"m #8  teelincremen-
to del
comercio, lasinversiones extran-
jeras, lacooperacion técnicaani-
vel politicoy de derechos huma-
nos y en los hoy llamados
acuerdos de cuarta y quinta
generacion.

Elacuerdo entre Colom-
biaylaUnién Eurcpea,ya
entrado en vigor, liberé
$.033 posiciones aran-
celarias entre los dos
mercados, esto quiere
decirg2,7%del posible
comercio de bienes
entre los paises. Sin
embargo, reciente-
mentelaCorte Constitu-
cional declard inexequi-
bleel Decreto 1513, elcual
ledioaplicacién provisional
al Tratado de Libre Comercio
(TLC) entre las dos partes (UE),
que entrd en vigencia el prime-
ro de agosto del 2013.

En términos pricticos, el efec-
to de la sentencia se observara
dentro de seis meses en los que
sedecidiralaaprobacién por par-
te de este organismo, la aproba-
cidn o no definitiva del acuerdo.
Ante las incertidumbres judicia-
les colombianas en relacion al
tratado que no dejan de asustar
a nuestros socios comerciales
porlafaltade transparenciay cla-
ridad juridica, el TLC colombo eu-
ropeo ha generado unagran can-
tidad de criticas en sectores
sensibles delaecondmicacolom-
biana.

De hecho, sectores como el
ganadero y lacteo han demos-

En periddico La Republica octubre 6 de 2014

COMERCIO. LA CAPACIDAD EXPORTADORA
DE LAS PYME, LA SALIDA PARA APROVECHAR

El futuro del

con la

fion Europea

trado su
gran frus-
traciénydes-
contento frente
a este TLC. Ademas
de los subsidios aplicades
por la Union Europea a los pro-
ductos agricolas dentro delaPo-
litica Agricola Comin (PAC), yal
presupuesto agricola comtn, la
Unién Europea aplicaotras nor-
mas internacionaleg como las
apelaciones de origen controla-
das que afectaran de manera
importante el agro colombiano.
Unaapelacion de origencon-
trolada (AOC), es una norma o
registro de marca que se asig-
na como un nembre de una re-
gion, de un pals, que designaun
producto agricola o alimenticio,
cuya calidad o caracteristicas de
produccién son exclusivas al
medio geogréifico con sus facto-
res naturales y humanos y cuya
transformacioén, elaboracion se
realicen en la zona geogréfica
delimitada. En la realidad, este
tipo de produccién agricola de

valor agrega-
do, se ha veni-
do generando en
Europa desde hace
décadas y en la pract-
ca restringe el uso comer-
cial de ciertos nombres de pro-
ductos agricolas comercializados
en diferentes partes del mundo.
Un casoreal paranuestropaisse-
ria el nombre asociado al queso
llamado parmesano. Este queso
se produce en la actualidad en
Colombiaysuusodel nombre co-
mercial deberaserrestringidoen
Colombia. Para las empresas co-
lombianas gue han venido posi-
cionando estas marcas en los tl-
timos afios perderan un gran
posicionamiento de marca en el
mercado colombiano.

En este contexto el panorama
no es muy alentador dado que
gran porcentaje de las exporta-
ciones cle pafses como Colombia
y Perti estan concentradas en
productos primarios, como los
agricolas (38%), combustibles y
derivados de la mineria (54%).
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Este tipo de exportaciones han
demostrado que no mejora de
manera significativa la distribu-
cién del ingreso de un pais debi-
do al poco o nulo del valor agre-
gado de este tipo de
exportaciones, asi comolos gran-
desdafiosambientales quehave-
nido sufriendo los paises, en es-
pecial Colombia.

Bien que los TLG, a nivel ted-
rico estin disefiados para mejo-
rarla competitividad y los ingre-
s0s de los ciudadanos, en la
realidad y en el caso colombia-
no operan de manera muy dife-
rente. Sise hace una analogia del
comun, elejemploseriaabriruna
panaderia, comprar las sillas y
muebles paraatenderalos clien-
tes pero olvidar comprar 1a ma-
quinaria para hacer el pan y por
lo tanto no poseer el pan para
vender.

Concluyendo, lospaisesdesa-
rrollados Iogran explotar comer-
cialmente los TLC debido a que
exportan productos agricolas de
valor agregados (sumado esto a
los subsidios de produccién) ¥
muchas veces protegidos por
normas de calidad o de origen.
Porotrolado, exportan bienesdel
sector secundario que nuestros
paises no producen o si lo hacen
no tiene valor diferenciador. Por
nuestra parte, 1os paises expor-
tan commodities como el petro-
leo o carbdn que no necesitan
TLC para ser exportados o pro-
ductos agricolas que tienen po-
cas posibilidades de ingreso al
mercado europeo.

Estas situacionesllevanapen-
sar que la tnica forma de poten-
cializar un TLC con Europa sera
desarrollando la capacidad ex-
portadorade laspyme colombia-
nas que exporten bienes con va-
lor agregado a través de la
innovacién y que no compitan
con precios bajos sino porelcon-
trario con innovacion y diferen-
ciacién de producto.



