
Grupo de interés: Aliado clave, proveedor 

Objetivo de la 
entrevista: 

Conocer la viabilidad del proyecto en manos de 
expertos 

Hipótesis o dudas para 
validar (del modelo de 
negocios): 

La propuesta de valor sobre alimentación  
balanceada, saludable y vegana a un 
precio justo en el lugar y tiempo deseado 
es viable en cuanto a   

Mensaje (es un mensaje 
de introducción para 
romper el hielo): 

Somos un grupo de emprendedores de la 
industria de alimentación y restaurantes, 
tenemos un modelo de negocio en 
funcionamiento informal hace más de 4 años y 
queremos hacerle algunas preguntas sobre 
nuestro modelo de negocios.  
 

Preguntas a realizar: 
 
¿ Entre sus productos o servicios que porcentaje aproximado podría 
clasificarse como sostenible y/o saludable? 
 
En los últimos años estos productos o servicios sostenibles y/o saludables 
han ganado mayor preferencia entre sus clientes? 
 
En términos de logística, ¿tiene la capacidad para abastecer a Bogota y 
alguna otra ciudad? 
 
¿Qué opina sobre el modelo de negocio que le presentamos al inicio de la 
entrevista?  
 
Establecería una alianza con un negocio como el que le presentamos? Por 
qué? 
 
¿Qué mejoraría sobre el modelo de negocio presentado?  
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